مراحل پرزنت  vast vision
1)  ايجاد آمادگي روحي براي پرزنت موثر((ايجاد حس ايمان و دلسوزي)) .

2)  ايجاد ارتباط موثر با فرد پرزنت شونده .
3)  معرفي صنعت (( net work marketing )) .
4)  معرفي كمپاني                 ((نام كامل . ))
                                             ((شماره ثبت و ارائه آگهي ثبت . ))

                                            (( تاريخ شروع فعاليت . ))

                                             (( آدرس اينترنتي . ))

                                             (( موضوع فعاليت شركت . ))
                                             (( رئيس هيئت مديره . )) 

                                             (( دفتر مركزي و نمايندگي ها . ))

5) معرفي محصولات .
6) معرفي طرح تجاري           مرحله اول : 55000 تومان
                                        مرحله دوم : بازاريابي 

                                               (( سيستم باينري ))

                                                (( 3 و 3          27500 تومان ))

                                                (( سقف در آمدي ))
                                              (( معرفي E Bank  وG Bank   ))

                                               (( پيش بيني در آمد ها )) 
                                             (( زمان و سيستم پورسانت دهي ))

مرحله دوم :

(( بازاريابي ))

                                              (( امتيازات )) 
   
                                              (( ارتقاء )) 



1) 25000 تومان خريد كالا .








2) 30000 تومان كارت تهسيلات .





1) كدام پورسانتها به EBank   و كدام به GBank .





2) طريقه هاي استفاده از اين مبالغ در اين دو بانك . 





1) تعادل 200





2) تعادل 400





3) تعادل 800 
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    (( نحوه و زمان ارسال كارت و محصول ))
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